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Estamos 
Aquí

$170
Billones

Auto Collision
&

Comprehensive

$400
Billones

$1
Trillones

Auto Liability
&

Housing
Insurance

Venta de Autos 
Nuevos

+
Venta de Autos 

Usados

Otros Seguros
+

Servicios 
Financieros

+ 
Global

Tamaño del 
Mercado:



- No es un seguro - Es ayuda mutua en reparaciones. 

Good Driver Mutuality:
Una Alternativa Para

Collision & Comprehensive 
Que Te Ahorra Dinero.



$1,058.10 $1,075.08 $1,047.76 $1,062.31 $1,126.79

$2,014.00

$2,349.00

$2,638.00

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

El 
Dolor

¹ California Globe, 2024
² S&P Global Mobility, 2024
³ Insurance Information Institute
⁴ Bankrate
⁵ Derived from III (2013–2022) & Bankrate (2025) data

$2,638.00

El costo de Seguros de Auto Escalan 
Drasticamente Vaciando Tu Bolsillo.

■ California Auto Insurance incrementa un 54% en 20251.
■ La edad promedio del vehículo en EEUU es 12.6 años 2.

Incremento de 152% en el costo de las 
primas de seguros de auto (2018-2025) 5



60% 2

40%1 

Costos 
Operationales

Pagos a 
Reclamos

6%
Declaran un 
accidente3 

Pain
Point

94% 
No reportan 
un accidente4 

• Oficinas
• Gastos de Empleados
• Gastos Altos de 

Mercadeo
...

ᴬᵘᵗᵒ ᴵⁿˢᵘʳᵃⁿᶜᵉ

¹ Team analysis based on State Farm® 2021 Annual Report — statefarm.com/2021annualreport
² Team analysis based on State Farm® 2021 Annual Report — statefarm.com/2021annualreport
³ Insurance Information Institute — iii.org/auto-insurance-stats
⁴ Derived from III data (see ³)

¿Te preguntas porque tu seguro de auto 
cuesta canto y a donde va el dinero?



Solución Liability + Plan de GDM = AHORROS

LIABILITY  Lo 
compras de tu 
aseguradora 

presente

TIPO DE COBERTURA Requirement

Responsabilidad CIvil (Liability Insurance) Mandatory in 49 states (except New Hampshire)

Cobertura por Daños a la Propiedad de No Asegurados/ Infrasegurados
(UMPD/UIMPD) Required in some states

Cobertura de Protección contra Lesiones Personales | Personal Injury Protection Coverage (PIP) Required in no-fault states

Cobertura de Pagos Médicos | Medical Payments Coverage
(MedPay) Optional

Escoge GDM
Good Driver 

Mutuality
(no es un seguro)  

Collision (Choque) Opcional

Comprehensive (Daños Integrales) Opcional

Asistencia en Carretera | Roadside Assistance Opcional

Asistencia de Transporte | Transportation  Assistance (Rental Reimbursement) Opcional

Mucho mas efectivo en cuanto a costo y gasto se trata.
Esto podría ahorrarte hasta un 40% de la cotización durante el periodo del plan (6 meses)

*Aviso legal: Según nuestra investigación interna, los participantes en nuestro programa de mutualidad podrían ahorrar hasta un 40% en comparación con las opciones de seguros tradicionales. Es importante señalar que estos 
ahorros son una estimación y no están garantizados, y los ahorros reales pueden variar significativamente según factores individuales y el comportamiento de conducción de la comunidad.



Solución

Aviso legal: Según nuestra investigación interna, los participantes en nuestro programa de mutualidad podrían ahorrar hasta un 40% en comparación con las opciones de seguros tradicionales. Es importante señalar que estos ahorros 
son una estimación y no están garantizados, y los ahorros reales pueden variar significativamente según factores individuales y el comportamiento de conducción de la comunidad.

Liability + Plan de GDM = AHORROS



20%
Service Fee

40%

40%

GDM ha introducido un sistema mas justo y mas 
inteligente: Maneja seguro, paga menos. Menos accidentes = menores costos para todos.

Sin Accidentes

Cuota de Servicio
(Por Periodo de 6 meses)

El costo estimado 
compartido para cubrir 

gastos de reparación de 
otros conductores en la 

comunidad
Monto máximo semanal individual 

compartido: 7.5% del monto comprometido

Potencialmente 
ahorra hasta un

40%
del monto cotizado 

por período del 
plan

Registro

20%
Cuota de Servicio

80%
Monto 

Comprometido

*Aviso legal: Según nuestra investigación interna, los participantes en nuestro programa de mutualidad podrían ahorrar hasta un 
40% en comparación con las opciones de seguros tradicionales. Es importante señalar que estos ahorros son una estimación y no
están garantizados, y los ahorros reales pueden variar significativamente según factores individuales y el comportamiento de 
conducción de la comunidad.

Aviso: Los ahorros reales pueden variar según factores 
como el comportamiento de conducción, ubicación, número 
de miembros, tipo de vehículo, historial de reclamos y otras 
circunstancias individuales. Los ahorros no están 
garantizados.

Monto Total Compartido = (Monto Semanal Compartido + 
Monto Total de Pledge de Todos los Miembros de GDM) x 
Saldo del Monto de Pledge de Cada Miembro



Ejemplo de Accidente #202519

Costo de Reparaciones: $10,000

- $700 (Resto de Monto Comprometido)

- $1,000 (Gasto de Bolsillo）

$8,300 (Comunidad GDM Monto Compartido)

Monto Total Compartido = (Monto Semanal Compartido + Monto Total de Pledge de 
Todos los Miembros de GDM) x Saldo del Monto de Pledge de Cada Miembro

Costo de Reparos= Resto de Monto Comprometido
+ Monto de Gasto de Bolsillo 
+ Comunidad GDM Monto Compartido

Escenario
“Con Accidente”

GDM ha introducido un sistema mas justo y mas 
inteligente: Maneja seguro, paga menos. Menos accidentes = menores costos para todos.

Remaining 
Pledge 
Balance 
(RPB)

20%
Service Fee

En caso de accidentes

Contribuye a 
reparaciones tanto 
de otros como las 
tuyas en caso de 
accidente.
Nunca pagarás más 
que con un seguro 
tradicional.



Enrollment 
Eligibility Saber seleccionar nos ayuda a ahorrar mas!

Elegible No Elegible
• Autos personales para no mas de 9 pasajeros

• Precio original no puede exceder los $100,000.

• Autos Europeos y Americanos no mas de 15
años de edad; otras marcas hast los 20 años.

• Millage anual de no más de 30,000 millas. 

• Uber o Vehículos Comerciales
• Vehículos Antiguos, Motos, Modelos 

Deportivos de Alto Rendimiento.
• Vehículos sin seguro “Liability”
• GDM no está disponible para residentes de 

New York, Alaska, Hawaii, Massachusetts, 
Rhode Island

Reglas de Renovación de Membresía: 
• Límite de Solicitudes de Servicio: Los miembros pueden realizar hasta 2 solicitudes de Servicio de Mutualidad en cualquier período de 6 meses.
• Excepción por Daños en Vidrios: Un incidente exclusivo en vidrios (ej. parabrisas agrietado) no cuenta dentro del límite de 2 solicitudes.
• Elegibilidad para Renovación: Si un miembro excede más de 2 incidentes (aparte de la excepción de vidrios), no podrá renovar su membresía.



Repair
Service Una Red de Talleres de Reparo a Nivel Nacional

Director de Operaciones:
David Clark 
30 años de experiencia en la industria de daños físicos automotrices
• Exejecutivo en varias compañías líderes de seguros automotrices de 

EE. UU.
• Presidente del Subcomité de Daños Físicos Automotrices (APD) en 

la American Property & Casualty Insurance Association (APCIA)
• Miembro del Subcomité de Vehículos Eléctricos en APCIA
• Experto en optimización de flujos de trabajo usando IA y aprendizaje 

automático para mejorar servicios de proveedores

Subasta de Autos en Accidentes Partes Alternativas Reparo/remplazo de vidrios

Daño por Granizos Evaluación de Daños. Inspección
Física si es necesario.

Diagnóstico vehicular móvil o remoto, 
Servicios de calibración y programación

Su red de reparación cubre al 85% de la población de EE.UU. en 
un radio de 20 millas. Todos los talleres de la red deben cumplir 
con la certificación I-CAR, los estándares EPA y OSHA, y ofrecer 
garantía de por vida en todas las reparaciones para garantizar la 
calidad.

Ofrece servicios premium de recogida y entrega tipo concierge, 
verificando las calificaciones de los talleres para garantizar 
altos estándares y rápida ejecución. Sus soluciones integrales 
tienen una calificación de satisfacción del cliente de 4.8/5.

Brinda reparación de colisiones de primer nivel en todos los 
sectores, colaborando con talleres de confianza para planificar 
las reparaciones. Las calificaciones de Google de cada taller 
ayudan a los clientes a reservar con confianza.

• Casi 7,000 talleres de reparación asociados a GDM en EE. UU.
• Múltiples opciones de reparación confiables en un radio de 15 millas
• Precios de reparación justos y transparentes
• Garantía de por vida en mano de obra y calidad de reparación



Proven 
Platform 
Strength Acerca de GDM｜

https://www.gooddriver.aiFinanciada por

GDM HQ
510 Waverley St, Palo Alto, CA 94301

Mutuality Service Center
812 Moorefield Park Drive, Suite 100, Richmond, VA 23236

Fundador / CEO :
👤William Tu
• Stanford MBA 
• Former President of Stanford Stanford GSB Alumni 

Association
• Former Strategic Planning Consultant, McKinsey & 

Company (Serving Fortune 500 Clients) 
• Former Professional, Trident Capital (Silicon Valley) 
• Winner, Inaugural ITEC Global Entrepreneurship 

Competition
• Has been deeply involved in the mutuality field for 10 years

MISIÓN DE GDM
Incentivando un Mejor Conducir 
para un Mañana mas Seguro.

2022: Fundada en EEUU 

2023: Desarrollo de la Infraestructura

2024: Good Driver Mutuality App

2025: Prueba de Exito del Producto

https://www.gooddriver.ai/about-us/


GOOD DRIVER MUTUALITY: QUEREMOS 
FOMENTAR CARRETERAS MAS SEGURAS!



Data 
Security Datos Personales Protegidos por el Mejor Cifrado del Mundo

Seguridad de Pagos
Los mismos estándares de cifrado que 
Apple, Google y Uber. Impulsado por 

Stripe.

Protección de Datos
Información personal cifrada en AWS, 
respaldada por las mayores marcas 
de tecnología y finanzas del mundo.



What 
We 

Need
Tu Pagina de Declaraciones

The Information We Need No Sensitive Information



Descarga la App 

SERVICIO AL CLIENTE

Solicita Cotización Sube la pagina de declaraciones IA Procesa la Información



CONECTATE CON NOSOTROS EN LOS MEDIOS SOCIALES



COMPARTE Y
SE RECOMPENSADO



Rangos de 
Afiliados 
Independientes
Mínimos de 
Volumen 
Directamente 
Referidos

5 6 7 8 9 10 11 12 12

Requisitos de 
Mantenimiento y 
Avance
• Puntos 

acumulados (500 
por vehículo)

• Max por linea 
individual: 40%

5 vehículos 
referidos 
directos

2,500 puntos 

15 vehículos 
en el grupo

7,500 puntos 
(Puntos Directos e 

Indirectos)

40 vehículos 
en el grupo
20,000 puntos 

(Puntos Directos e 
Indirectos)

100 
vehículos 

en el grupo
50,000 puntos 

(Puntos Directos e 
Indirectos)

250 
vehículos 

en el grupo 
125,000 puntos 

(Puntos Directos e 
Indirectos)

600 
vehículos 

en el grupo
300,000 puntos 

(Puntos Directos e 
Indirectos)

1,500 
vehículos 

en el grupo 
750,000 puntos 

(Puntos Directos e 
Indirectos)

4,000 
vehículos 

en el grupo 
2,000,000 puntos 
(Puntos Directos e 

Indirectos)

10,000
vehículos 

en el grupo 
5,000,000 puntos 

(Puntos Directos e 
Indirectos)

10%
(Commission 

for each 
directly referred 

vehicle)

10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10% 10%
Comisiones del 
Afiliado 
Independiente
Nivel 1

8% 8% 8% 8% 8% 8% 8% 8% 8% Nivel 2

Completar Examen 
de Conocimiento.
Cuota de Registro: 
$9.90

5% 5% 5% 5% 5% 5% 5% 5% Nivel 3

3% 3% 3% 3% 3% 3% 3% Nivel 4

2% 2% 2% 2% 2% 2% Nivel 5

1.5% 1.5% 1.5% 1.5% 1.5% Nivel 6

1.5% 1.5% 1.5% 1.5% Nivel 7

1.5% 1.5% 1.5% Nivel 8

1.5% 1.5% Nivel 9

1% Level 10

1. Recompensas de Liderazgo

Requisito de Retención: Si un plan de mutualidad se cancela dentro de los 90 días, los puntos otorgados serán deducidos y las recompensas entregadas previamente se descontarán de futuras 
recompensas. Manténgase informado sobre la tasa de retención a través de la APP de GDM.
Mantenimiento de Rango: Los afiliados deben mantener el número requerido de Planes de Mutualidad referidos directamente válidos para su nivel. Si no alcanzan este umbral, se activa 
un período de revisión de 30 días, durante el cual las recompensas que excedan el nivel degradado se congelan. Si se restablece dentro del período, las recompensas congeladas se liberan sin 
degradación. De lo contrario, el afiliado es degradado (posiblemente varios niveles) para igualar su recuento actual de planes válidos



Completa estas metas 
comenzando en el día 1 Recompensas

1 TUS PRIMEROS 20 DÍAS
Completa 5 vehículos referidos directamente, 
alcanza el rango de afiliado L1.

+10%

2
TUS PRIMEROS 40 DÍAS

Alcanza el rango de afiliado L2 y ayuda a 3 
de tus referencias directas a registrar 3 
nuevos planes cada uno con por lo menos 3 
miembros.

$1,000

3
TUS PRIMEROS 60 DÍAS

Alcanza el rango L3 y desarrollar un Afiliado 
de Nivel 2 en cada uno de los tres equipos 
independientes, y unirse al grupo de Afiliados 
en la App Affiliate Lark.

$3,000

Fecha de Fin de Campaña: 30 de diciembre de 2025. El progreso se puede rastrear en tiempo real a través de los datos publicados en la App de GDM.
Pago de Recompensas: Después de la aprobación, las bonificaciones de $1,000 y $3,000 se pagarán el séptimo día del mes siguiente.
Requisito de Tasa de Retención: La tasa de retención a 90 días de tu equipo debe mantenerse en un 85% o más para calificar. Puedes monitorear tu 
tasa de retención en tiempo real a través de la App de GDM.

L1

6 7

L2

L3

(15 vehicles)

(40 vehicles)

1 2 3 4 5

Recompensas por 
Tiempo Limitado



Para ganar las bonificaciones 
que se describen a 
continuación, cada equipo 
independiente debe cumplir con 
el requisito de puntos nuevos 
mensuales para el pago de 
recompensas del mes siguiente.

20,000
40 vehículos

20,000
40 vehículos

20,000
40 vehículos

20,000
40 vehículos

20,000
40 vehículos

A: 1.5% √ √ √

B: 1% √ √

C: 1% √

5 6 7 81 2 3 4 9

2. Fondo de Bonificación

Reglas de Distribución de Puntos: Los puntos pueden distribuirse a lo largo de la cadena de relaciones por invitación, hasta que alcancen a la primera persona en el nivel L9, después de lo cual los puntos ya no se distribuirán. 
Requisito de Rendimiento: Para garantizar la competitividad del mercado y alinearse con el crecimiento del negocio, los criterios de rendimiento para el fondo de bonificación se ajustarán y optimizarán según las circunstancias 
reales.Distribución del Fondo de Bonificación: Las recompensas se asignan al fondo de bonificación correspondiente en el mes siguiente a la calificación. Por ejemplo, si cumple los criterios en febrero, se agregará al fondo de 
bonificación de marzo y compartirá las recompensas en partes iguales con otros participantes elegibles. Requisito de Tasa de Retención: Para recibir recompensas, la tasa de retención a 90 días debe ser del 85% o superior, y 
no debe haber actividades fraudulentas durante este período. Monitoree la tasa de retención a través de la APP de GDM. Procesamiento de Pagos: Si califica en febrero, sus recompensas comienzan a acumularse en marzo y 
estarán disponibles para retiro el día 7 de abril.

Por cada nuevo Plan de Mutualidad, el 3.5% de la Cotización



Alcanza L6 y desarrolla 3 afiliados L3 en tres lineas separadas

4 5 6 7 81 2 3 9 10

Tesla Model 3 Standard (solo 12 disponibles)

Si el afiliado elige no tomar el vehículo como recompensa y prefiere recibir 
su valor en cash, el monto premiado se basará en el precio del vehículo en 
cuando la premiación suceda.

RECOMPENSA DE 
TIEMPO LIMITADO



Primeros 100

Area Number of 
Partners

California 5

Texas 4

Florida 4

Ohio 3

Pennsylvania 3

Illinois 3

Michigan 3

Georgia 2

North Carolina 2

New Jersey 2

Virginia 2

Washington 2

Tennessee 2

Arizona 2

Indiana 2

Missouri 2

Wisconsin 2

Los Angeles County 2

Other Areas 1

3. 2025 Recompensa Regional

Por cada nuevo Plan de Mutualidad, el 1% del 
Monto de Cotización en la región de recompensas 
se distribuirá equitativamente entre los socios 
regionales. 

Primera Ronda de Calificación:
1. Los primeros 100 afiliados en ascender a L6 (por orden de logro) pueden seleccionar su región preferida.
2. La selección de región es por orden de llegada, según la capacidad disponible (ver tabla).
3. Las recompensas se distribuirán equitativamente entre los afiliados calificados en cada región.
4. Primer período de distribución de recompensas: Hasta el 31 de diciembre de 2025.
5. Requisito de tasa de retención: La tasa de retención a 90 días del equipo debe ser del 85% o superior, y no 

debe haber actividades fraudulentas durante este período. Se requiere un período de revisión de 7 días antes 
de la selección de región. Durante el proceso de distribución de recompensas, la tasa de retención se 
evaluará continuamente; si cae por debajo del 85%, las recompensas se suspenderán. Monitoree la tasa de 
retención a través de la APP de GDM



TBD 1%

TBD 1%

TBD 1%

TBD 1%

1% 1%

1%

1st Renewal 2nd Renewal 3rd 4th 5th 6th

4. Recompensas por Renovación del Plan de Mutualidad

Exclusión de Recompensas de Renovación: Los Afiliados L8 no son elegibles para recibir recompensas de renovación generadas por otros Afiliados L8 dentro de su equipo. 
Asimismo, los Afiliados L9 no obtienen recompensas de renovación de las renovaciones generadas por otros miembros L9 de su equipo. 
Recompensas Futuras de Renovación: Las recompensas para la tercera a sexta renovación se anunciarán en una fecha posterior. 
Requisito de Tasa de Retención: La tasa de retención a 90 días debe ser del 85% o superior, y no debe haber actividades fraudulentas durante este período. El incumplimiento de 
estos criterios resultará en la suspensión de las recompensas. Monitoree la tasa de retención a través de la APP de GDM



Puedes construir un equipo L9 con la estrategia 5533.

Nivel del Afiliado
Requisito de Referidos de 

Vehículos dentro del equipo 
independiente

Requisito de 
Referidos Directos de 

Vehículos

Cada referidor debe 
conseguir 5 referidos 
directos de vehículos

Cada referidor se enfoca 
en ayudar a sus 3 

promotores de equipo 
directo a replicar el 

proceso

Total de Vehículos Referidos

L1 5 5 5 1 5

L2 15 6 5 3 15

L3 40 7 5 9 45

L4 100 8 5 27 135

L5 250 9 5 81 405

L6 600 10 5 243 1,215

L7 1,500 11 5 729 3,645

L8 4,000 12 5 2,187 10,935

L9 10,000 12 5 6,561 32,805
Descargo de responsabilidad: Las cifras son una estimación basada en nuestros modelos internos. Los resultados reales pueden variar según otros factores. No garantiza números específicos de 

referidos ni ganancias asociadas


